
Jean Carlos Zevallos Cueva
L i c e n c i a d o  e n  A d m i n i s t r a c i ó n  d e  E m p r e s a s

Profesional en administración y marketing estratégico con experiencia en 
identificación de oportunidades en el mercado de diferentes sectores de 
la industria, siempre pendiente de las últimas tendencias y 
transformación digitales, apelando a la innovación, y metodologías 
agiles, con conocimiento en diseño y ecommerce.

Calle Sevilla 313
Urb. La Macarena 
La Perla - Callao

Celular: 992561955 

jeancar21@hotmail.com

EOM- Google Active
Ecommerce Analitycs
(2019)

Universidad San Ignacio de Loyola
Licenciado en Administración de Empresas 
(2018)

Curso de actualización profesional
(2017)

Universidad de Lima
Marketing Digital y redes sociales 
(2016)

Diplomado en Gestión en Marketing 
(2014 – 2015)

INSTITUTO PERUANO BRITÁNICO
Inglés Intermedio II (Hablado y escrito)
9 meses

Instituto de Diseño Montessori
(1997)
Diseño Gráfico Publicitario Digital

Formación académica:

PRICING - SPSS - MS PROJECT
WORDPRESS – 
GOOGLE ANALYTICS -  SEO – SEM
ADWORDS KEYWORD PLANNER
OFFICE - PHOTOSHOP - ILLUSTRATOR 
INDESIGN - REDES SOCIALES
FUNNEL DE VENTAS DIGITALES
PLANEAMIENTO ESTRATEGICO
ESTUDIOS DE MERCADO
ESTRATEGIAS DIGITALES
ECOMMERCE BRANDING 
EXCEL - POWER BI
PLAN COMUNICACIONAL Y MEDIOS
PUBLICIDAD

Conocimiento en:

Experiencia Laboral

FUERZA AEREA DEL PERU
Dirección de Información e Intereses Aeroespaciales (DINIA FAP)
Jefe de Marketing

Marzo 2014
Diciembre 2018

Dirigiendo colaboradores, en la planificación, desarrollo, implementación y 
control de las estrategias de Marketing a corto y largo plazo a fines de lograr 
que la marca institucional tenga mayor alcance en relación de los leads y 
futuros seguidores de la marca.

Elaboración de informes mensuales, trimestrales y anuales del mercado meta 
para presentar los resultados de los estudios Cuantitativos y Cualitativos 
segmentados para el analisis y planning comercial y marketing Mix.

Coordinación de las pautas publicitarias con agencias y medios de 
comunicación en general.

Colaboración y sugerencia activa a la jefatura de comunicaciones y comandos 
de unidad en la delimitación del público objetivo de productos FAP, marcas y 
servicios.

Ejecución de los planes, proyectos, campañas y estrategias de mercadeo según 
analisis de la métrica dentro de los presupuestarios establecidos logrando 
bajar costos.

Hacer seguimiento a la producción de todo el material relacionado con 
marketing y publicidad digital.

Contribuir con el equipo social media en el logro de los objetivos digitales de la 
institución.

Establecer relaciones comerciales con empresas, distribuidores y demás 
contactos de la industria aeronáutica y de formación académica.

UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO 
Sede Callao
Asesor comercial educativo

Diciembre 2013
Febrero 2014

Desarrollo de negocio en Academias pre universitarias
Visita a colegios particulares y nacionales para ofrecer los 
beneficios de la Universidad.
Ferias educativas para impulsar la marca.

HOTELES INKARI
Jefe de Marketing

Septiembre 2019
Diciembre 2019

Delimitación del público objetivo para las estrategias de la empresa.
Diseño, planeamiento y desarrollo de los proyectos, campañas y 
estrategias de mercadeo para la cadena y competencia.
Dirección, Planeamiento y análisis del MKT digital de la marca en sus 
diferentes redes sociales y ecommerce en tienda virtual.
Manejo publicitario ATL y BTL de la marca.
Diseño y desarrollo del plan comunicacional de la marca.
en la gráfica física y digital.
Gestión y supervisión de la marca ante situaciones de conflicto.
Presentación de informes detallados sobre el volumen de ventas, el 
comportamiento de consumo, tendencias del mercado y oportunidades.



RELIMA AMBIENTAL
Dpto. Comercial de clientes corporativos
Auxiliar Comercial

Enero 2013
Octubre 2013

Servicios Ambientales para industria y Minera 
Desarrollo y mantenimientos de clientes B2B reportando contratos anuales
Clínica ricardo Palma E internacional.
Desarrollo de cartera con Minera Yanacocha anual.
Desarrollo de cartera con Pesquera Exalmar y Diamante.
Contrato con APM terminals por un año en ampliación de Aeropuerto.
Coordinación con Logistica para el desarrollo de actividades.

CORPORACION LA SIRENA SRL.
Dpto. Comercial de clientes Zona Norte
Vendedor de Distribuidora

Agosto 2012
Noviembre 2012

Visita a compradores mayoristas en colocación de productos de 
ferreteria y acabados de construcción.
Desarrollo de nuevas rutas de comercio en zona asignada.
Coordinacion con logistica para descpacho.
Control de Facturación y notas de credito.
Activación de las marcas segun plan de marketing.

HONDA - Suc. La Marina
Asesor de ventas

Marzo 2012
Junio 2012

Asesor de vehiculos motorizados lineal, cross, 4x4 y taxi
Asesor de venta de productos de fuerza como motores y grupos 
electrogenos.

Referencias personales
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