Marco Antonio Virreyra Calderén
Avenida Los Tulipanes 557 Pueblo Libre.

Cel. 990859841
mvirreyral909@gmail.com
DNI: 08722116

RESUMEN

Profesional formado en ciencias administrativas. Experiencia en manejo comercial, evaluacion financiera y ventas de
intangibles. Capacidad para el analisis, creacion y desarrollo de programas de accidn dirigidos al cumplimiento de metas
y objetivos; asi como para trabajar bajo presion. Capacidad para establecer y mantener adecuadas relaciones a todo
nivel. Orientado hacia el trabajo en equipo. Le motiva trabajar en empresas nacionales, transnacionales (grandes,
medianas), en posiciones relacionadas a las funciones de administracién, finanzas, ventas. Posee buen nivel de inglés
y manejo de herramientas informaticas. Actualmente, dedicado a realizar labores particulares: Asesoria y Servicio de
venta y post venta de equipos de cémputo, venta free lance de T/C., Seguros, etc. Gracias a que cuento con RUC
vigente, realizo estos trabajos de manera independiente mientras estoy buscando mi reinsercién a la actividad laboral.

EXPERIENCIA PROFESIONAL.
COOPERATIVA DE AHORRO Y CREDITO FINANTEL LTDA.

Gestor de Créditos.- Febrero 2011 a Agosto 2015.
Cumplimiento de meta diaria, semanal y mensual. Visita a convenios, trabajo de campo, prospeccién de oportunidades
comerciales, atencion pre y post venta.

Administrador de Agencia.- Septiembre 2015 hasta el momento.
Fijar metas a gestores de crédito conforme a lo indicado por Gerencia de Negocios, apertura de Certificados de
Deposito, base de datos, administracion de béveda y caja de agencia, otras que asigne la jefatura.

RIMAC SEGUROS — RENTAS VITALICIAS Diciembre 2009 - Mayo 2010
Empresa del Grupo Brescia, con mas de 112 afios en el mercado asegurador peruano y capitales 100% peruanos.
Brinda seguros tanto personales como patrimoniales, ahora también ofrece la Renta Vitalicia por Jubilacion Anticipada.

Asesor Renta Vitalicia — (06 meses)

e Brindar una atencion personalizada a la cartera de clientes asignados, y a los clientes propios.

» Establecer relaciones comerciales duraderas con los clientes, buscando maximizar la rentabilidad con un adecuado
nivel de riesgo.

* Promover las ventajas de tomar una Renta Vitalicia con Rimac Seguros.

» |dentificar oportunidades de negocio en base al conocimiento de las necesidades de los clientes, con la finalidad de
aumentar los volumenes transaccionales.

* Visitar periddicamente a los clientes de la cartera asignada.

* Asesorar y guiar al cliente en el proceso inicial para la obtencion de su pension preliminar o definitiva en el REJA.

* Asesorar al prospecto para ver si califica 0 no a una pension temporal (AFP), o si en todo caso, el retiro del 50% del
monto acumulado en su CIC.

BANCO FINANCIERO DEL PERU. (01 afio 03 meses) Agosto 2008- Junio 2009

Banco con capitales extranjeros (ecuatorianos), tiene ya en el mercado peruano aproximadamente 12 afios,
Actualmente, ofrece productos financieros con una menor tasa de interés (para préstamos personales, hipotecarios,
etc.), comparte la marca master Card en Tarjetas de Crédito y débito, en el 2008 adquiere la tienda carsa.

* Asesor Comercial Multiproducto

* Colocar T/C, préstamos personales, créditos vehiculares, cuentas CTS (traslados y cuentas nuevas), etc.
* Captacion de nuevos clientes, apertura de nuevos mercados.

* Asesoria en el tema de evaluacion de créditos.

* Pre aprobacioén de créditos, de acuerdo a documentacién presentada por el cliente.

* Realizar las respectivas evaluaciones crediticias (riesgos, domiciliario, laboral, etc.)

NETWORK ENGINEERING SERVICES (02 afios y 03 meses) Febrero 2005 — Mayo 2008

* Tecnico en Mantenimiento de puntos de red (computo).

e Coordinar con el Area de Telecomunicaciones de SEDAPAL (por contrato licitado)

* Mantenimiento de equipos de comunicaciones en el edificio principal (La Atarjea).

* Mantenimiento de equipos de comunicaciones en las Agencias y Centros de Servicio de SEDAPAL.
* Realizacién de Certificacion de Puntos.

* Negociar la renovacién de Contrato.

AFP UNION VIDA: (01 afio y 06 meses) Agosto 2003 - Enero 2005



* Responsable de venta y asesoria personalizada al cliente sobre los seguros de la empresa asi como de los
procesos de afiliaciones y traspasos.

* Asesor Previsional para el SSP, Servicios a Empresas.

* Mantenimiento de Cuentas

e proceso de Afiliaciones y Traspasos

EXPERIENCIA LABORAL PREVIA :

DIRECCION DE HIDROGRAFIA Y NAVEGACION. (MARINA DE GUERRA DEL PERU) - OFICINA DE INFORMATICA.
(09 aflos y 07 meses) Octubre 1989 - Junio 1999:

Procesamiento de datos y archivo técnico. Mantenimiento de equipos de coOmputo. Encargado de los sistemas de
informacién. Apoyo técnico a los diversos Departamentos u Oficinas de la Dependencia. Encargado del Programa de
Inventario de la Biblioteca Central de la Direccién de Hidrografia. Participaciéon en el Plan Piloto de la Marina de Guerra
para Automatizacion e Interconexion de todas las Bibliotecas de la Institucion. Analista en el disefio del Sistema de
Redes y Levantamiento de Informacion para operatividad de la Red Hidrogréafica. Administrador de la Red técnico -
administrativa de la Direccidn. Desarrollo y analisis de sistemas de Programacion.

EDUCACION SUPERIOR

= UNIVERSIDAD NACIONAL MAYOR DE SAN MARCOS - Ingenieria Informética — no concluidos / 1984-1986.
= CESCA — Computacién e Informatica — 1986 / 1988.
= |PAE- Informética Empresarial — 1996 / 1997

IDIOMAS
Inglés nivel basico

CONOCIMIENTOS EN INFORMATICA
Microsoft Office / Excel avanzado
Visual basic

Plataforma Windows

Visio

Oracle

Sql

DATOS PERSONALES

Lima, 56 afios, casado, 1 hijo, aficionado al karate, paracaidismo, futbol, ciclismo.
Lectura, Musica, cine, actividades familiares.

REFERENCIAS PERSONALES

José Miranda Vilela / Banco Financiero: 6122000

Patricia Vertiz Pardo — Figueroa / BBVA : 995114465

Clara Moreno / Rimac : 975475358

Oscar Torres / Western Union . 993277291



Consulta RUC:
Relacion de contribuyentes
RUC: 10087221160

VIRREYRA CALDERON MARCO
ANTONIO

Ubicacion: LIMA
Estado: ACTIVO

Fecha consulta: 21/09/2021 11:23
Volver
© 1997-2021 SUNAT Derechos Reservados

DNI:

PITTELNO




	EXPERIENCIA PROFESIONAL.
	Asesor Renta Vitalicia – (06 meses)
	 Brindar una atención personalizada a la cartera de clientes asignados, y a los clientes propios.
	BANCO FINANCIERO DEL PERÚ. (01 año 03 meses)   Agosto 2008– Junio 2009
	 Asesor Comercial Multiproducto
	 Captación de nuevos clientes, apertura de nuevos mercados.
	 Tecnico en Mantenimiento de puntos de red (computo).
	 Mantenimiento de equipos de comunicaciones en el edificio principal (La Atarjea).
	 Responsable de venta y asesoría personalizada al cliente sobre los seguros de la empresa así como de los procesos de afiliaciones y traspasos.
	EDUCACION SUPERIOR


